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ABSTRAK
Pajak merupakan iuran rakyat kelpada kas negara berdasarkan undang - undang (yang dapat
dipaksakan) dengan tidak mendapat jasa timbal balik yang langsung dapat ditunjukkan dan yang
dipergunakan untuk membayar pengeluaran umum. Pajak sangat berperan dalam pembangunan
negara, oleh karena itu pemerintah selalu gencar dalam membuat kebijakan mengenai perpajakan,
sehingga peraturan perpajakan hampir selalu berubah di setiap tahunnya. Pajak adalah sumbangan
yang diwajibkan untuk pembangunan negara, baik sebagai orang pribadi atau badan usaha yang
melmpunyai sifat memaksa berlandaskan undang-undang dengan tidak secara langsung wajib
pajak mendapatkan imbal hasil dan digunakan untuk kebutuhan suatu negara bagi sebesar-
besarnya kemakmuran rakyat. Pembayaran pajak merupakan wujud kewajiban dan peran serta
wajib pajak untuk ikut secara langsung dan bersama-sama melaksanakan pembiayaan negara dan
pembangunan nasional (Cermati.com, 2016).
Penelitian ini bertujuan untuk mendapatkan bukti empiris mengenai pengaruh Profitabilitas,
Transfer Pricing dan Sales Growth terhadap Tax Avoidance. Populasi dalam penelitian ini adalah
laporan keuangan pada perusahaan industri barang keperluan rumah tangga yang terdaftar di BEI
tahun 2018 -2020.
Penentuan sampel dilakukan dengan menggunakan purposive sampling dengan jumlah sampel
sebanyak 12 perusahaan selama periode 3 tahun pengamatan sehingga total sampel 36. Pengujian
ini menggunakan regresi linear berganda. Hasil penelitian ini menunjukkan bahwa variabel
profitabilitas yang di proksikan dengan Return On Asset memiliki koefisien regresi -0.654 dengan
tingkat siginifikasi sebesar 0.295 lebih besar dari 0.05. Hasil penelitian ini menunjukkan bahwa
variabel transfer pricing yang di proksikan dengan Transfer Pricing memiliki koefisien regresi
8.577 dengan tingkat siginifikasi sebesar 0.003 lebih kecil dari 0.05. Hasil penelitian ini
menunjukkan bahwa variabel sales growth yang di proksikan dengan Sales Growth memiliki
koefisien regresi -0.152 dengan tingkat siginifikasi sebesar 0.016 lebih kecil dari 0.05. Dari
penelitian ini dapat disimpulkan bahwa adanya pengaruh antara transfer pricing dan sales growth
sedangkan profitabilitas tidak memiliki pengaruh terhadap tax avoidance.

Kata Kunci: Profitabilitas, Transfer Pricing, Sales Growth, Tax Avoidance
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PENDAHULUAN

Pajak merupakan iuran rakyat kepada kas
negara berdasarkan undang - undang (yang
dapat dipaksakan) dengan tidak mendapat
jasa timbal balik yang langsung dapat
ditunjukkan, dan yang dipergunakan untuk
membayar pengeluaran umum. Pajak sangat
berperan dalam pem bangunan negara, oleh
karena itu pemerintah selalu gencar dalam
membuat kebijakan mengenai perpajakan,
sehingga peraturan perpajakan hampir selalu
berubah di setiap tahunnya.

Tax Avoidance atau disebut sebagai
penghindaran pajak merupakan cara yang
ditempuh oleh perusaahan untuk
meminimalisir banyaknya kewajiban dan
tanggung jawab perusahaan dalam hal
pembayaran pajak agar dapat memperoleh
laba semaksimal mungkin.

Prolfitabilitas juga memiliki pengaruh
terhadap  penghindaran pajak  karena
profitabilitas merupakan faktor penentu
belban pajak, jika perusahaan yang memiliki
laba yang lebih tinggi maka akan melmbayar
pajak yang lebih besar. Sebaliknya,
perusahaan dengan tingkat laba yang rendah
maka akan membayar pajak yang lebih
rendah atau bahkan tidak membayar pajak
jika mengalami kerugian. Dengan sistem
kompensasi  pajak,  kerugian  dapat
mengurangi besarnya pajak yang harus
ditanggung pada tahun berikutnya.

Transfer pricing adalah suatu kebijakan yang
diatur oleh perusahaan untuk menentukan
harga transfer atas suatu transaksi, baik harga
atas barang, jasa, harta tak berwujud, ataupun
transaksi finansial yang dilakukan oleh
perusahaan.

Tingkat pertumbuhan penjualan  juga
menjadi  salah  satu  faktor  yang
mempengaruhi  profitabilitas  perusahaan
(Andreani Caroline Barus dan Leliani, 2013).
Pertumbuhan Penjualan merupakan rasio
yang menggambarkan prestasi peningkatan
penjualan dari tahun ke tahun (Sofyan
Harahap, 2013:310).

TINJAUAN PUSTAKA

Laporan Keuangan

Laporan keuangan adalah aktivitas yang
mencerminkan bisnis yang disusun untuk
melaporkan  aktivitas pendanaan  dan
investasi pada titikwaktu tersebut dan untuk
meringkas aktivitas operasi selama periode
sebelumnya (Subramanyam,K.R2017).

Profitabilitas

Profitabilitas adalah rasio yang digunakan
untuk menilai kemampuan yang dimiliki
Perusahaan dalam mencari keuntungan.
Tingkat keefektifan manajemen pada suatu
Perusahaan juga dapat ditunjukan dari rasio
profitabilitas (Kasmir,2019).

Transfer Pricing

Transfer pricing bisa juga diartikan seb agai
besaran harga yang dibebankan satuan usaha
individu pada perseroan multi satuan atas
transaksi yang terjadi di antara mereka.

Sales Growth

Sales Growth merupakan rasio Yyang
menggambarkan  prestasi  peningkatan
penjualan dari tahun ke tahun (Sofyan
Harahap, 2013:310). Pertumbuhan penjualan
mencerminkan  keberhasilan  investasi
periode masa lalu dan dapat dijadikan
sebagai prediksi pertumbuhan masa yang
akan datang (Ratna Sari Dewi, 2015).

Tax Avoidance

Tax Avoidance atau disebut sebagai
penghindaran pajak merupakan cara yang
ditempuh oleh perusahaan untuk
meminimalisir banyaknya kewajiban dan
tanggung jawab perusahaan dalam hal
pembayaran pajak agar dapat memperoleh
laba semaksimal mungkin.
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Gambar 1 :

Profitabilitas
(X1) H1

Transfer Pricing H2
(X2)

Tax Avoidance

(Y)

H3
Sales Growth
(X3)

METODE

Populasi dan Sampel

Digunakan populasi yakni perseroan sektor
barang keperluan rumah tangga yang
tergabung pada BEI 2018-2020. Sedangkan
sampel pada penelitian ini menggunakan
teknik purposive sampling dengan Kkriteria
berikut :

1. Perusahaan industri barang keperluan
rumah tangga yang terdaftar di Bursa
Efek Indonesia Tahun 2018-2020.

2. Perusahaan industri  barang
keperluan rumah tangga Yyang
konsisten ~ menerbitkan  laporan
keuangan secara berturut-turut pada
periode 2018-2020.

3. Perusahaan industri barang keperluan
rumah tangga Yyang menyajikan
laporan keuangan tahunan dalam
bentuk rupiah selama periode 2018-
2020.

1. Perusahaan industri barang
keperluan rumah tangga yang
menyajikan laporan keuangan yang
berisi data dan informasi yang dapat
digunakan dalam penelitian ini.

Teknik Pengumpulan Data
Digunakan data sekunder dan mempelajari
sumber data melalui literatur, buku, jurnal-

jurnal  penelitian  sebelumnya,  serta
mengumpulkan dokumen yang memiliki
korelasi erat dengan tiap variable penelitian.

Opersaionalisasi Variabel Penelitian

Variabel Dependen (YY)

Variabel dependen dari penelitian ini
penghindaran pajak. Penghindaran pajak ini
diukur menggunakan Tobin” ETR, dimana
bila nilai Tobin> ETR di atas 1 maka
perusahaan akan menghasilkan effective tax
rate yang lebih tinggi dibandingkan dengan
yang dikeluarkan oleh biaya aktiva. Rumus
Tobin” ETR adalah sebagai berikut :

Variabel Independen (X)

Profitabilitas dengan mengitung rasio dari
Return OF Asset (ROA) digunakan untuk
mengukur besar kemampuan perusaha a
dalam memperoleh laba bersih. Tingkat
pengembalian (return) atas aktiva yang
digunakan untuk dalam menjalankan kinerja
yang baik sehingga dapat memaksimalkan
perolehan laba. Semakin besar tinggkat rasio
ini masa semakin besar juga nilai perusahaan.

Laba bersih setelah pajak
Total Asset

Return on -
Asset (ROA)

Transfer Pricing adalah penentuan harga
dalam transaksi antara pihak-pihak yang
mempunyai hubungan istimewa. Tym
Transfer Pricing untuk mengakali jumlah
profit sehingga pembayaran pajak dan
pembagian dividen menj adi rendah.

Piutang Transaksi
= Pihak Berelasi
Total Piutang

Transfer
Pricing

Sales growth menunjukkan sejauh mana
perusahaan dapat meningkatkan
penjualannya dibandingkan dengan total

3
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penjualan secara keseluruhan

Sales Penjualan (t) — Penjualan (t —1)
Growth =
Ratio Penjualan (t— 1)
HASIL

Analisa Statistik Deskriptif

Hasil Uji Statistik Deskriptif

Descriptive Statistics

Minimu =~ Maximu Std.

N m m Mean Deviation
PROFITABILIT 36 -1732 4659 .084306 .1357054
AS
TRANSFER 36 .0000 .2611 .035767 .0490531
PRICING
SALES 36 -9114 12.8937 377567  2.1934025
GROWTH
TAX 36 -.5658 2.2022 .334353 .5506114
AVOIDANCE
Valid N 36

(listwise)

Variabel profitabilitas yang memiliki jumlah
sampel sebanyak 36 menunjukan nilai
minimum dari variabel profitabilitas adalah -
0,1732 dan nilai maksimumnya adalah
0,4659. Nilai standar deviasi adalah 0,1358
dan rata-rata (mean) adalah 0,0844
menunjukan profitabilitas memiliki sebaran
data yang baik karena standar deviasi lebih
besar dari rata-rata yaitu 0,1358 > 0,0844.
Profitabilitas yang tinggi, menunjukkan
bahwa profitabilitas tinggi maka
kesejahteraan para pemegang saham juga
tinggi.

Nilai minimum dari variabel transfer pricing
(TP) adalah 0,0000 dan nilai maksimum
transfer pricing (TP) adalah 0,2611. Nilai
standar deviasi adalah 0,0491 dengan rata-
rata (mean) adalah 0,0358 menunjukan
bahwa sebaran data untuk transfer pricing

(TP) baik karena standar deviasi lebih besar
dari rata-rata yaitu 0,0491 > 0,0358.

Nilai minimum dari variabel sales growth
adalah -0,9114 dan nilai maksimum sales
growth adalah 12,8937. Nilai standar deviasi
adalah 0,2194 dengan rata-rata (mean) adalah
0,3776 menunjukan bahwa sebaran data
untuk sales growth baik karena standar
deviasi lebih besar dari rata-rata yaitu 0,2194
> 0,3776.

Analisa Uji Asumsi Klasik
Menguji Normalitas

Hasil Uji One Sampel Kolmogorov-Smirnov
One-Sample Kolmogorov-Smirnov Test

Unstandardize

d Residual
N 36
Normal Parameters*” Mean .0000000
Std. Deviation 46941729
Most Extreme Differences Absolute .128
Positive .128
Negative -.072
Test Statistic 128
Asymp. Sig. (2-tailed) .143°

a. Test distribution is Normal.
b. Calculated from data.

c. Lilliefors Significance Correction.

Berdasarkan hasil uji normalitas dengan
menggunakan One-Sample Kolmogorov-
Smirnov pada tabel diatas, diketahui bahwa
nilai Asymp. Sig. (2-tailed) sebesar 0,143
yang diartikan nilai tersebut lebih besar dari
pada nilai (o) yaitu 0,05. Hal ini
menunjukkan bahwa sudah terdistribusi
dengan normal data yang dipakai dalam
penelitian ini, jadi data yang didapat dari
perusahaan sampel layak untuk digunakan
dalam penelitian ini.

Menguji Multikolinearitas

Hasil Uji Multikolinearitas
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Coefficients?

Model Tolerance VIF

1 (Constant)

ROA .989
TRANSFER PRICING 397 2.518
SALES GROWTH 400 2.501

Menguji Regresi Linear Berganda

Coefficients?
Unstandardize

Coefficients

a. Dependent Variable: TAX AVOIDANCE

Dari ketiga variabel independent : ROA,
transfer pricing dan sales growth memiliki
nilai tolerance lebih besar dari 0,10. Hal ini
berarti tidak terjadi atau bebas dari
multikolinearitas antar variabel independen
dalam model regresi pada variabel-variabel
yang dipakai dalam penelitian ini, sehingga
persamaan model regresi ini layak digunakan
untuk analisis selanjutnya.

Menguji Autokorelasi
Hasil Uji Autokorelasi

Model Summary®

Model B Std. Errol

1 (Constant) .140 .129
RO, -.654 .615
TRANSFER 8.577 2.684
PRICING
SALES GROWTH -.152 .060

Std. Error
Mode R Adjusted R of the Durbin-
| R Square Square Estimate Watson
1 5232 273 .205 .4909284 1.988

a. Predictors: (Constant), SALES GROW TH, ROA, TRANSFER
PRICING

b. Dependent Variable: TAX AVOIDANCE
Dari tabel diatas dapat diketahui jika nilai
Durbin Watson dalam model regr esi ini

sebesar 1,988. Nilai memenuhi kriteria -2 <
DW < +2 sehingga -2 < 0,991 < +2. Maka
dalam hal ini dapat disimpulkan bahwa
model regr esidalam peneli tian ini terbebas
dari autok orelasi dan dapat diterima.

a. Dependent Variable: TAX AVOIDANCE

Nilai koefisien profitabilitas (ROA) sebesa r
-0,654. Dapat diinterprestasikan bahwa jika
profitabilitas (ROA) mengalami kenaikan 1
satuan, maka tax avoidance (ETR) akan
mengalami penurunan sebesar 0,654, sisanya
sebesar 0,615 yang dipengaruhi oleh faktor
lain yang tidak diteliti dalam penelitian ini.

Nilai koefisien transfer pricing (TP) sebesa r
8,577. Dapat diinterprestasikan bahwa jika
transfer pricing (TP) mengalami kenaikan 1
satuan, maka tax avoidance (ETR) akan
mengalami penurunan sebesar 8,577, sisanya
sebesar 2,684 yang dipengaruhi oleh faktor
lain yang tidak diteliti dalam penelitian ini.

Nilai koefisien sales growth (SG) seb esar -
0,152. Dapat diinterprestasikan bahwa jika
sales growth (SG) mengalami kenaikan 1
satuan, maka tax avoidance (ETR) akan
mengalami penurunan sebesar 0,152, sisanya
sebesar 0,060 yang dipengaruhi oleh faktor
lain yang tidak diteliti dalam penelitian ini.

Uji Hipotesis

Menguji Signifikansi Parsial (Uji t)
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Hasil Uji Signifikansi Parsial (Uji t)

Coefficients?

Standard
ized
Unstandardized  Coeffici
Coefficients ents
Std.
Model B Error Beta t Sig.
1 (Constant) .140 129 1.090 .284
ROA -.654 .615 -.161 - .29
1.064
TRANSFER 8.577 2.684 764 3.195 .003
PRICING
SALES -152 .060 -.606 - .016
GROWTH 2.541

a. Dependent Variable: TAX AVOIDANCE

Berdasarkan hasil pengujian atas variabel
profitabilitas (ROA) memiliki tingkat
signifikasi sebesar 0,295 > 0,05 sehingga
dapat disimpulkan bahwa profitabilitas
(ROA) tidak berpengaruh terhadap tax
avoidance. Dengan demikian hipotesis yang
diajukan dalam penelitian (Hz) ditolak.
Berdasarkan hasil pengujian atas variabel
transfer pricing (TP) memiliki tingkat
signifikasi sebesar 0,003 < 0,05 sehingga
dapat disimpulkan bahwa transfer pricing
(TP) berpengaruh terhadap tax avoidance.
Dengan demikian hipotesis yang diajukan
dalam penelitian (Hz) diterima.

Berdasarkan hasil pengujian atas variabel
sales growth (SG) memiliki tingkat
signifikasi sebesar 0,016 < 0,05 sehingga
dapat disimpulkan bahwa sales growth (SG)
berpengaruh terhadap tax avoidance. Dengan
demikian hipotes is yang diajukan ddm
penelitian (Hs) diterima.

Menguji Signifikasi Simultan (Uji F)

ANOVA?
Sum of Mean
Model Squares df Square F  Sig.
1 Regression 2.899 3 966 4.00 .016°
9
Residual 7.712 32 241
Total 10.611 35

a. Dependent Variable: TAX AVOIDANCE
b. Predictors: (Constant), SALES GROWTH, ROA, TRANSFER

PRICING
Hasil Uji Signifikansi Simultan (Uji F)

Berdasarkan tabel diatas terlihat bahwa nilai
sig 0,016 < 0,05 sehingga dapat disimpulkan
bahwa profitabilitas, transfer pricing dan
sales growth bersama-sama (simultan)
berpengaruh terhadap tax avoidance.

KESIMPULAN

Tidak ada dampak vyang diberikan
Profitabilitas pada Tax Avoidance. Terdapat
dampak yang diberikan Transfer Pricing
pada Tax Avoidance. Terdapat dampak yang
diberikan Sales Growth pada Tax Avoidance
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